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El mercado de la seguridad de los bienes y las
personas migra de formanatural a IP

La migracion de la RTC a la red movil en el sector de la seguridad de los bienes y
personas supone una gran oportunidad de negocio para las empresas de servicios M2M

Madrid. 28 de marzo de 2019. Las lineas M2M han alcanzado en el mercado espafiol los 5,9
millones en enero de 2019, lo que representa un 18% mas que hace un afio segun datos de la
CNMC (Comisién Nacional de los Mercados y la Competencia). En los Gltimos 9 afios el nimero
de lineas M2M casi se ha friplicado en Espafia. En 2010 el nimero de lineas M2M apenas
alcanzaba los 2 millones.

Fréderic Salles, CEO de Matooma explica que “Espafia esta viviendo un proceso de migracion
de servicios analégicos a digitales en sectores como la sequridad de los bienes y las personas
y esta transformacion supone una gran oportunidad de negocio para las empresas de servicios
M2M’. Varios paises como Alemania, Suizay Francia ya han iniciado estamigracién anticipandose
a la eliminacion progresiva de la tecnologia RTC.

“Una gran parte de los sistemas de monitorizacion de ascensores, alarmas residenciales y
profesionales y equipos de videovigilancia funcionan todavia a través de la red de telefonia
conmutada (RTC)", comenta Salles.

Migracion a lared celular

Frédéric Salles explica que “la migracion en este sector consiste en pasar de la RTC a la red celular
y utilizar tecnologias basadas en IP".

Matooma cuenta con una cuota de mercado del 90% del sector de teleasistancia y del 50%
de los sectores de alarmas y videovigilancia en Francia. “En el mercado de videovigilancia por
gjemplo, se encuentra en pleno auge la conexion de sitios o recintos aislados o provisionales a
través de routers 3G/4G”, explica Salles.

"Imagine la tipica alarma que instala en su casa. Dentro tiene una tarjeta SIM que permite, en
caso de intrusion, enviar una alerta a la central receptora de alarmas; asi funciona la tecnologia
de Matooma", afiade Frédéric.

Matooma, desde sus inicios, ha apostado por la conectividad de dispositivos a través de lared de
telefonia mavil (GSM/3G/4G y pronto 5G) por las numerosas ventajas que ofrece este tipo de
tecnologia paraimplantar el loT en las empresas.

Ventajas de las redes moéviles para aplicaciones M2M
La eleccion de redes moviles para aplicaciones M2M ofrece numerosas ventajas técnicas y

economicas. Al considerar el coste de una contratacion de una linea de cobre sumado al coste de
las comunicaciones, una linea mavil es de 2 a 3 veces menos costosa que unenlace RTC. En
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términos del equipo necesario paralarecuperacionde datos, configurarun servidor IP es mas facil
y mas barato que instalar baterias de médems RTC.

Segun Frédéric Salles “el cambio a IP ayudara a optimizar los costes de infraestructura de red
para la recogida de datos y de accesoremoto. La tecnologia RTC opera utilizando cables de cobre
con altos costes de contratacion y facturacion segun el tiempo de llamada. La lentitud en la
recogida de datos en RTC requiere, para realizar la telelectura de un gran parque de modems, la
multiplicacion de equipos a nivel de supervision. Por el contrario, la tecnologia IP permite
beneficiarse de una facturacion por volumen de datos transferidos y gestionar varias
conexiones simultaneas. Esto reduce drasticamente los costes de comunicacion y hardware
porque solo un servidor puede recopilar todos los datos de campo”.

Mejoras técnicas

Mas alla de esta ventaja econdmica, la transicion a esta tecnologia trae su parte de mejoras
técnicas y funcionales. Por ejemplo, el uso de lared IP permitira a los proveedores recopilar mas
datos y compartilos mas facilmente utilizando plataformas online para ofrecer servicios de
optimizacion del consumo a los clientes.

Para ayudar a las empresas, Matooma ofrece una solucién de tarjeta SIM multioperador que
garantiza la mejor cobertura posible entodo el territorio y la continuidad del servicio en caso de
cortes de red.

La combinacion de tarjetas SIM multioperador con el establecimiento de la red privada Matoo\Wan
permite garantizar la conexion de los equipos y asegurar la transferencia de datos a través de
redes moviles. En el contexto de proyectos M2M Frédéric Salles de Matooma destaca la
monitorizacion y el acceso remoto a los equipos en tiempo real 24/7, la posibilidad de iniciar varias
comunicaciones simultaneamente de manera segura, o las soluciones de mantenimiento
preventivo para ayudar al buen funcionamiento de los dispositivos conectados.

Las soluciones de conectividad M2M de Matooma estan disponibles en toda Europa, y la
plataforma de gestion de tarjetas SIM y el servicio de atencién al cliente son directamente
accesibles en espariol.

Acerca de Matooma

Fundada en junio de 2012 por Frédéric SALLES, Nadege SALLES y John William ALDON,
Matooma es una compafiia francesa experta en la provision de tarjetas SIM y servicios M2M/loT
para el sectorindustrial. La sociedad ofrece propuestas a medida de conectividad multioperador,
de una plataforma de gestion, y de seguridad para fabricantes, integradores e instaladores.
Nuestra mision es: ayudar a nuestros clientes a desarrollar sus proyectos a nivel nacional e
internacional de manera simple, econdmicay rapidasintener que acudir a multiples interlocutores.
www.matooma.com
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